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MODULES 2H
S o c i a l  S e l l i n g

F a c i l i t a t i o n  G r a p h i q u e
C o m m u n i c a t i o n  N o n  V e r b a l e

 

 Ce module vous permet de mieux 
comprendre l'usage des réseaux 

sociaux. Il est réservé aux 
personnes déjà connectées mais 
souhaitant avec une contribution 
active et une meilleure visibilité.



ALGORITHME
Déjouer l 'algorithme, devenir 
influenceur: est-ce possible ?

TRACKING
Naviguons à travers des exemples 

de tracking. 
Comment la DATAS peut être source 

de nouveaux business model.

ATELIER "CLINIC"
Tous à vos devices, pour un usage 

en direct.
Réponse à vos questions, 

personal branding

LINKEDIN - TWITTER
Respecter les attentes 

communautaires en distinguant 
ces deux réseaux sociaux: tons, 

langages, descriptions . . .
Quand, comment, pourquoi,  pour 

qui ?

"Dans l'histoire 
du monde, la 
famille vient 

avant le clan, le 
clan avant la 
tribu, la tribu 

avant le peuple”

 
Tobie Nathan

COMMUNAUTÉ 
La toile :  reflet de la société, avec 

ses codes et ses tribus.
Pourquoi et quelle est la puissance 

de la communauté ?

KÉSACO
Perso ou pro :  quels sont les 
enjeux des réseaux sociaux ?

Opportunité ou danger ?


